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Energieeffizienz prazise planen

Immer mehr Hauseigentiimer wollen
angesichts steigender Energiepreise
grundlegend energetisch sanieren.
Doch welche MaBnahmen machen
sich dauerhaft bezahlt? Wichtige Ent-
scheidungshilfen geben erfahrene Ar-
chitekten und Gebdudeenergiebera-
ter. Auch Hersteller wie Alsecco un-
terstiitzen Bauherren wéhrend der
Projektentwicklung und bieten zahl-
reiche Serviceleistungen. Wie es funk-
tioniert, zeigt die Planung fiir die
energetische  Sanierung  zweier
Wohngebéude in Schwiébisch Gmind.

Zahlreiche Wohngebdude in
Deutschland sind energetisch
langst nicht mehr auf dem
Stand der Zeit. Bei steigenden
Energiekosten mussen Eigen-
timer und Nutzer immer tiefer
in die Tasche greifen. Diese
Entwicklung macht die grund-
legende energetische Sanie-
rung von Wohngebduden zu-
nehmend interessant. Insbe-
sondere dann, wenn ohnehin
notwendige Instandhaltungs-
maBnahmen zur Sicherung
der Bausubstanz anstehen.

Ahnlich gestaltete sich die
Ausgangssituation fir zwei ty-
pische Mehrgeschossgebaude
aus den 60er-Jahren in Schwa-
bisch Gmiind. Bei den Gebauden der Ei-
gentiimergemeinschaften KolomanstraBe
32 mit 32 Wohneinheiten und Koloman-
straBe 38/40 mit 12 Wohneinheiten stand
eine grundlegende Modernisierung an. In
Abstimmung mit den Eigentiimern entwi-
ckelte die Hausverwaltung Dopper einen
ersten Fahrplan fur die umfassende Sanie-
rung. , Fr uns war es wichtig, die Eigen-
timer bereits moglichst frih in der Pro-
jektentwicklung tber mogliche MaBnah-
menpakete, Einsparpotenziale sowie Kos-
ten und Finanzierungsmoglichkeiten zu
informieren”, betont Miriam Scheffold,
Geschéftsfuihrerin  der Hausverwaltung.
Von Anfang an setzte das Unternehmen
auf die enge Kooperation mit dem Ge-
baudeenergieberater Stefan Prei und
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Achim Weber, Leiter Woh-
nungswirtschaft bei Alsecco:
,Eine fachgerechte und
sorgfaltige Ausfihrung ist
unverzichtbar.”

dem Fassadensystemanbieter Alsecco.
Gemeinsam legte man im Vorfeld die Eck-
daten fiir die Sanierung fest.

Sorgfaltige Analyse
des Ist-Zustands

, Wichtigste Voraussetzung fir die Ent-
wicklung eines tragféhigen Sanierungs-
konzepts war eine genaue Beschreibung
des Ist-Zustands”, erklart PreiB. Jedes Ob-
jekt wurde individuell betrachtet und ana-
lysiert. Den dringlichsten Handlungsbe-
darf sahen die Experten bei Fassaden,

bauten einen U-Wert von 0,35 W/m2K.
Auch der U-Wert des groBeren Wohnge-
baudes in der KolomanstraBe 32 lag mit
1,27 W/m2K weit tiber den Anforderun-
gen.

Kritische Stellen waren neben den Haus-
ecken Warmebriicken wie Leibungen und
Rollladenkasten, bei denen die Oberfls-
chentemperaturen durch erhéhten War-
meabfluss sehr niedrig lagen. Entspre-
chend war fur die Fassade ein Sanie-
rungskonzept gefragt, das alle bautechni-
schen Details und Anschlisse einbezog.

Zusammen mit Alsecco wur-

\\/

den schlieBlich im Rahmen des
speziell fur die Wohnungswirt-
schaft entwickelten Servicepro-
gramms Alsecco Partner Plus
fur beide Objekte maBge-
schneiderte Losungen mit ei-
nem bewahrten Warmedamm-
Verbundsystem und einem
hochwertigen, verschmut-
zungsresistenten  Silikonharz-
putz als Schlussbeschichtung
entwickelt. Nach der Sanierung
soll sich der U-Wert der Au-
Benwand damit auf 0,20

tber 60 Prozent.”

Fenstern und der Heizungstechnik. Allein
durch gezielte MaBnahmenpakete in die-
sen Bereichen errechneten die Planer im
Vergleich zu den aktuellen Werten ein
Energieeinsparpotenzial von 60 Prozent
und mehr. Die Berechnungen wurden auf
Grundlage der Energieeinsparverordnung
(EnEV) 2007 und der DIN 4108 durchge-
fahrt.

In der Gesamtbetrachtung waren insbe-
sondere die Defizite der Gebaudehdlle of-
fensichtlich”, betont der Gebdudeener-
gieberater. Als Warmedurchgangskoeffi-
zient (U-Wert) fur die AuBenwand des Ge-
biudes in der KolomanstraBe 38/40 er-
rechnete er einen Wert von 1,42 W/m?2K.
Zum Vergleich: Die EnEV verlangt fur Alt-

Gebéudeenergieberater
Stefan Preil3: ,Damit realisie-
ren wir ein beachtliches

Einsparpotenzial von deutlich

W/m2K reduzieren.

,Gerade fir die Fassade sind
zunehmend hochwertige Lo-
sungen gefragt, die deutliche
Energieeinsparungen realisie-
ren, Renovierungszyklen verlangern und
den Instandhaltungsaufwand niedrig hal-
ten”, betont Achim Weber, Leiter Key Ac-
count Management Wohnungswirtschaft
bei Alsecco. Mit dem ganzheitlichen An-
satz des Serviceprogramms Partner Plus
wolle das Unternehmen der Wohnungs-
wirtschaft helfen, passende Lésungen zu
finden und diese in hoher Qualitat umzu-
setzen, so Achim Weber.

Kompletter Fensteraustausch
und neue Heizungen

Weiterer Baustein des vorgeschlagenen
Sanierungskonzepts war der komplette
Austausch der Fenster. So sollten Warme-
bricken beseitigt und die Fenster luftdicht

Gt - I




